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						ErfolgsTraining für den Fliesenverkauf

						Mobile® Vertriebsberater/IN Fliese (IHK zert.)
						

						
					

				

					
				

				

				

			
				
				
			

				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				Mobile® Vertriebsberater/in Fliese (IHK zert.)

Wer erfolgreich verkaufen will, muss sich selbst immer weiter verbessern. Unser Erfolgsprogramm hilft Ihnen dabei!


			

			

				
				
				
				
				
			

				
				
				
				
				
			

				
				
				
				
			

				
				
			

				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				Erfolgsprogramm für Fliesenverkäufer


Mobile® Vertriebsberater/in Fliese


powered by Fliesen und Platten


			



			

				
				
				
				
			

				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
Innerhalb weniger Jahre hat sich das Erfolgsprogramm im Fachhandel für Bad, Fliese und Sanitär etabliert und prägt die Vertriebskultur in der Branche. Dieses Programm ist einzigartig. Entwickelt mit dem Fachhandel für Bad, Fliese und Sanitär, wird es mit einem bundesweit gültigen Zertifikat der IHK abgeschlossen. Mehr Kundenorientierung, mehr persönliche Beratung, mehr Zeit für Kunden durch besseres Selbstmanagement und mehr Abschlüsse.

Mit den drei Bausteinen der Mobile GmbH erlernen Sie Fachkompetenz für Verkäufer im Ausstellungsverkauf. Außerdem legt das Verkaufstraining besonderen Wert auf die Entwicklung der persönlichen Vertriebskompetenzen und des Selbstmanagements.

Lesen Sie hier, was die Fachpresse über das Erfolgsprogramm berichtet!
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				Fachkompetenz im Fliesenhandel

	Grundlagen in der Bad- und Raumplanung
	Fliesentypen und das Regelwerk kennen
	Wirkung und Gestaltung von Material, Farben und Formaten
	Sichere Beratung zu Verlegetechniken und Sonderkonstruktionen
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				Professionelle Verkaufsgespräche
 

	Mobile Verkaufszyklus und Gesprächsstruktur
	Präsentieren in der Ausstellung
	Nutzen- und Preisargumentation anwenden
	Verbindlicher Gesprächsabschluss und Nachbetreuung
	Kunden binden und als Empfehlungsgeber gewinnen
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	Teilnahmebestätigung der Mobile Training for Professionals
	IHK-Zertifikat bei erfolgreicher Zertifizierung 



			

			

				
				
				
				
			

				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				Ablauf und Termine
 


			

				
				
				
				
				
Termine 2024

Session 1:  20. – 22.02.2024

Session 2: 12. – 14.03.2024

Session 3: 15. – 17.04.2024

Externe Zertifizierung (optional): 18.04.2024




			

				
				
				
				
				Die Investition
 


			

				
				
				
				
				

3.690 Euro zzgl. USt. Paketpreis für 3 Sessions für den Fachlehrgang inkl. Nutzung des Mobile WebCoach.

Zzgl. Kosten für Tagungspauschale und Unterkunft im Tagungshotel
Zzgl. 225,– € für die IHK-Zertifizierung










			

				
				
				
				
				Jetzt Ihren Verkaufserfolg steigern


				Jetzt für Mobile® Vertriebsberater Fliese anmelden!

			

				
				
				
				
				Erfahren Sie mehr zum Thema Salestrainings
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														Empfehlungen sind Gold wert

				
					Dez 4, 2020 | Coaching, Kommunikation, Sales, Trainings, Verkaufsgespräch, Vertriebsberater Fliese
Begeisterte Kunden sind die beste Werbeagentur für das Unternehmen 4 von 5 Menschen vertrauen beim Einkauf den Empfehlungen von Bekannten, Familie und Freunden. Geben die Eltern eine Empfehlung, vertrauen sogar 90 Prozent der Kinder auf den Tipp. Doch wie können Sie...
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														Zeit zum Zuhören: Gespräche sind Dialoge

				
					Nov 20, 2020 | Coaching, Kommunikation, Persönliche Entwicklung, Sales, Trainings, Verkaufsgespräch, Vertriebsberater Fliese
Wie gute Gespräche Ihr Leben bereichern können Austausch findet ständig statt. Ob zu Hause, am Arbeitsplatz, am Telefon, in der Videokonferenz oder per Mail. Wir kommunizieren heute auf so vielen Kanälen wie nie zuvor, aber wir sprechen kaum miteinander. Trotz nahezu...
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														Der Blick für Typen: jeder Mensch hat (s)eine Wirkung

				
					Nov 9, 2020 | Coaching, Menschen, Persönliche Entwicklung, Sales, Trainings, Vertriebsleiter
Was haben Typen mit Verkauf zu tun? Und was bin ich eigentlich selbst für ein Typ? Wie wirke ich auf andere, insbesondere in Verkaufssituationen? Auf den ersten Blick vielleicht nicht die ersten Assoziationen, wenn es um erfolgreiche Verkaufsgespräche geht. Oft geht...
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				Jetzt Ihren Verkaufserfolg steigern


				Jetzt für Mobile® Vertriebsberater Fliese anmelden!

			

			

				
				
				
				
			

				
				
			

				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				Zufriedene Kunden sagen mehr als tausend Worte


			

				
					
				
				
				
					
						
						
							„Mobile Vertriebsberater Fliese ist hervorragend. Die Mitarbeiter haben viele neue Ideen für Ausstellung, Warenpräsentation und Verkauf in das eigene Team eingebracht. Das gesamte Team wurde mitgerissen.“

Nils Neumann, Teamleiter bei Trauco Plus
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							„Ich will mich weiterentwickeln in Sachen Fliesenverkauf, Fliesenberatung und Fliesentechnik. Auch wenn ich über Fliesentechnik natürlich alles weiß – ich wollte eine Rundum-Weiterbildung um die Fliese und den Naturstein. Ich denke, dass es insbesondere im Verkauf noch Möglichkeiten gibt, um noch mehr rauszuholen, um den Kunden noch besser zu beraten und vor allem um den Kunden besser zu binden“


							
						

					

				

				
				
				
			

			
				
				
				
					
						
						
							„Weiterbildung auf Topniveau kann man gar nicht hoch genug einschätzen. Als Fachhändler müssen wir in die Qualifizierung unserer Mitarbeiter investieren. Ihre Kompetenz und Freude an der Arbeit fließen in die Kundengespräche ein. Und letzlich profitieren die Unternehmen davon.“

Peter Erfeling, Keramundo
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							„Die technischen Sachen der ersten beiden Tage muss man drauf haben, das ist wichtig, aber von heute nehme ich viel mit. Allein das zeichnen war eine große Hilfe, da bin ich schon wieder ein ganzes Stück weitergekommen“

							
						

					

				

				
				
				
			

			
				

				
			

			
			

				
				
				
				
			

				
				
			

				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				Bessere Ergebnisse, mehr Freude, schönere Lebensräume Fliesenverkauf ist eben etwas Besonderes!

Profitieren Sie von den Methoden und Strategien des Erfolgsmentors Robert Jahrstorfer und dem Expertenteam der Mobile Salestrainings.

*** Melden Sie sich noch heute an und sichern sich die Teilnahme am Erfolgsprogramm***

*** sichern Sie sich das brandneue E-Book von Robert Jahrstorfer im Wert von 13 Euro  ***


			

				
				
				
				
				
	
				

													

										
										
										
										
										

										
										
									
																		

										
										
										
										
										

										
										
									
																		

										
										
										
										
										

										
										
									
									
				
				

				
				

				
				

				
				 Ja, ich will Anregungen für mehr Erfolg				
				
				
			

			

			
	

			

				
				
				
				
				Einwilligungserklärung Datenschutz

Ja, ich habe die Datenschutzerklärung zur Kenntnis genommen und bin damit einverstanden, regelmäßige Tipps, Anregungen und Neuigkeiten per E-Mail zu erhalten.

Anmeldedaten, der E-Mail-Versand und eine statistische Auswertung des Leseverhaltens, werden über Mailchimp (The Rocket Science Group LLC, USA) verarbeitet. Hinweis: Sie können Ihre Einwilligung jederzeit für die Zukunft per E-Mail an erfolg@mobile-salestrainings.com widerrufen.


			

			

				
				
				
				
				
			

				
				
				
				
				
			

				
				
				
				
			

				
				
			

				
				
				
				
				
				
				
				
				
			
		

	

						


				
				

			





	


			
				

	
		[image: ]

[image: ]

[image: ]

[image: ]

[image: ]

Mobile GmbH
			Mobile Web Coach

Pressebereich

Impressum

Datenschutz

AGB



		

	





		
				
					
					
		
			Facebook
		
	

Webdesign von C&S Marketing
					

				

			
		



	


			
			
	

























